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Cobidoc vertegenwoordigt in Nederland een aantal 
grote databank-aanbieders op het gebied van 
wetenschappelijke en technische informatie, inclusief 

octrooi-informatie. Belangrijke partners zijn Chemical Abstracts Service (CAS) in Columbus, Ohio en STN 
Karlsruhe. CAS brengt via STN International o.a. de database Chemical Abstracts online. STN biedt verder 
andere belangrijke (chemische) databases aan zoals de Beilstein en een groot aantal octrooi databanken. 
De vertegenwoordiging van CAS en STN Karlsruhe houdt onder meer marketing en sales in, maar ook 
training en opleiding en de helpdesk. Cobidoc is het aanspreekpunt voor alle gebruikers van de databases 
van CAS en STN in Nederland. De klantenkring van Cobidoc omvat met name research organisaties en 
research afdelingen in het bedrijfsleven, bij de overheid en de universiteiten. In het bedrijfsleven gaat het 
voornamelijk om klanten bij multinationals alsmede bij het middenbedrijf.  
 
BENT U DIE M/V DIE CHEMISCHE KENNIS WIL 
TOEPASSEN IN EEN COMMERCIËLE OMGEVING? 
  Cobidoc zoekt een account manager  
 
Wie zoekt Cobidoc 

Een enthousiaste, zelfstandige 
persoonlijkheid met een 
klantvriendelijke en 
probleemoplossende instelling. 
Inleven in de klant, vragen naar 
specifieke eisen en wensen en 
het inbrengen van uw eigen 
ideeën zijn voor u 
vanzelfsprekend.  

U bent pro-actief, u weet 
prioriteiten te stellen en u hebt 
gevoel voor commercie. Met uw 
uitstekende communicatieve 
vaardigheden bent u daarnaast 
prima in staat op overtuigende 
wijze informatie over te dragen. U 
fungeert als professioneel 
gesprekspartner.  

Uw achtergrond is minimaal een 
voltooide HBO opleiding, richting 
chemie en u beschikt over een 
goede kennis van Microsoft 
Office. Bij voorkeur heeft u 
ervaring met online systemen. 
Gezien het internationale karakter 
van de organisatie heeft u een 
goede beheersing van de 
Engelse taal. Verder beschikt u 
over een rijbewijs.  

Cobidoc biedt de juiste kandidaat 
een uitstekend salaris en goede 
secundaire arbeidsvoorwaarden, 
waaronder een auto van de zaak.  

 
 
 

 

 

Een veelzijdige functie!  

In deze functie bent u zelfstandig 
verantwoordelijk voor het 
realiseren van ambitieuze 
commerciële doelstellingen. U 
draagt zorg voor zowel het 
generen van new business als 
relatiemanagement.  

U organiseert en geeft (product)-
presentaties, ‘on-site’ 
ondersteuning en uitleg over 
nieuwe ontwikkelingen. U werkt 
zelfstandig in een klein team.  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Interesse? 

U vindt ons op de Kabelweg 37, 
1014 BA te Amsterdam. Telefoon 
020-6880333, fax 020-6818626. 
Voor meer informatie kunt u 
contact opnemen met de heer 
P.J.C. Rosenbrand 
(peter.rosenbrand@cobidoc.nl)  

 


